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O firmie Dropplant

Dropplant to preznie dziatajaca, polska firma
rodzinna, obecna na rynku od 1991 roku.
Przedsiebiorstwo specjalizuje sie w
dostarczaniu, produkcji oraz instalacji
profesjonalnych systemow nawadniajgcych:
kropelkowych, zamgtawiajacych i zraszajacych.
Firma jest autoryzowanym dystrybutorem
Swiatowych lideréw branzy (m.in. Rivulis, Rain
Bird, Hunter, Dosatron) i jako pierwsza w
Polsce wprowadzita do sprzedazy
innowacyjne tasmy kroplujace T-Tape.

Jednoczesnie Dropplant dysponuje
Zaawansowanym parkiem maszynowym
(wtryskarki, wyttaczarki), dzieki czemu jest
cenionym producentem rur PE (LDPE, HDPE),
wezykow, ztgczek oraz kroplownikow. Szeroki
asortyment oraz eksperckie doradztwo
przyciggaja zaréwno profesjonalnych
plantatorow, jak i klientéw indywidualnych.

Wyzwania - sytuacja wyjsciowa

W zwiagzku z dynamicznym rozwojem
dziatalnosci oraz rosngcym zapotrzebowaniem
na narzedzia wspierajace codzienne operacje
biznesowe, firma Dropplant podjefa decyzje o
wdrozeniu systemu Comarch ERP XL.
Kluczowym wyzwaniem byta rosnaca skala
procesow produkcyjnych i logistycznych, ktéra
wymagata spdjnego srodowiska

informatycznego. Brak odpowiedniego
systemu powodowat trudnosci w precyzyjnym
planowaniu, odwzorowaniu wieloetapowych
procesow oraz rzetelnym rozliczaniu kosztéow
wytworzenia.

Sytuacja biznesowa przed wprowadzeniem
systemu:

e Koniecznos¢ precyzyjnego
odwzorowania wieloetapowej produkgji
(produkcja wyrobdw gotowych,
kompletacja) w jednym, spdjnym
Srodowisku informatycznym

e Brak szczegdtowej rejestracji procesdw
oraz narzedzi do planowania zlecen z
ramienia systemui.

e Wymog Scistego powigzania proceséow
planowania i realizacji zlecen z obstuga
kanatow sprzedazy (w tym integracja z
e-commerce)

e Brak zautomatyzowanego narzedzia
wspierajacego skomplikowana polityke
cenowa oparta na zréznicowanych
cennikach i elastycznych pakietach
promocyjnych.



Przebieg wdrozenia i korzysci

Wdrozenie systemu Comarch ERP XL
powierzono firmie YOSI.PL. Projekt zostat
poprzedzony gruntowna analiza procesow
logistycznych i produkcyjnych, co pozwolito na
odpowiednie odzwierciedlenie modelu
dziatania firmy w systemie informatycznym.
Kluczowy zakres prac
analityczno-wdrozeniowych obejmowat:
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Proces Kompletacji (Produkcja):
Skonfigurowano modut Kompletacji, opierajacy
sie na definicji "receptur" dla wyrobow
gotowych i ustug. Wdrozono mechanizm
rozliczania zlecern wedtug kosztéw
rzeczywistych, pozwalajacy na zwiekszenie
wartosci wyroboéw gotowych o koszty robocizny
i zuzytych sktadnikéw pobieranych w
metodologii FIFO.

Polityka cenowa i handlowa: Uporzadkowano
i wdrozono 5 odrebnych cennikdéw
powiazanych z wbudowanga kontrolg marzy
minimalnej i blokadami wysokosci rabatéw dla
handlowcow.

Obstuga ksiegowo-raportowa: Ze wzgledu na
korzystanie z ustug zewnetrznego biura
ksiegowego, pominieto wdrazanie modutu
ksiegowego na rzecz stworzenia i konfiguracji
dedykowanego raportu zestawien sprzedazy,
dostosowanego do wymagan zewnetrznej
ksiegowosci.

Realizacja wdrozenia we wspotpracy z YOSI.PL
oraz przeprowadzone szkolenia dla
pracownikow firmy Dropplant umozliwity
sprawny start i wykorzystanie petni mozliwosci
systemu.

Korzysci z wdrozenia systemu:

Znaczne uporzadkowanie,
przyspieszenie i zautomatyzowanie
procesoéw firmowych w obszarach
logistycznym, handlowym oraz
kompletacyjnym

Zminimalizowanie btedow
wynikajacych wczesniej z koniecznosci
recznej obstugi i wprowadzania danych

Wzrost wydajnosci zespotu
handlowego o 30%: \Wdrozenie
zautomatyzowanych cennikoéw z
blokadami marzy pozwolito
handlowcom na szybszg obstuge
zapytan bez koniecznosci kazdorazowe)j
autoryzacji cen u przetozonego.

Obnizenie kosztéw operacyjnych
produkcji o 15%: Mechanizm rozliczania
zlecen wedtug kosztéw rzeczywistych
(uwzgledniajacy m.in. koszty robocizny)
pozwolit na natychmiastowa
identyfikacje i eliminacje
nierentownych procesoéw.

Zwiekszenie potencjatu obstugi
zamoéwien o 40% przy obecnym
poziomie zatrudnienia:
Uporzadkowanie proceséw w jednym,
spdjnym srodowisku informatycznym
sprawito, ze firma moze swobodnie
skalowac biznes i obstugiwac wiekszy
wolumen sprzedazy bez koniecznosci
proporcjonalnego zwiekszania etatow w
dziale obstugi.

Wdrozone moduty Comarch ERP XL

Zamowienia
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Kompletacja


http://yosi.pl

Okiem Klienta

,Wdrozenie Comarch ERP XL pozwolito na znaczne uporzgdkowanie i przyspieszenie procesow
w firmie zaréwno w obszarze handlowym, jak i produkcyjnym. Zintegrowane zarzqgdzanie petnym
cyklem sprzedazowym oraz procesem kompletacyjnym pozwolito na lepsze planowanie dziatan,
ograniczenie btedow wynikajgcych z recznej obstugi danych oraz zwiekszenie kontroli nad realizacjg
zlecen.”

Kinga Szczukiewicz
Wspodtwitascicielka w Dropplant Krzysztof Zimnicki sp. j.

Dane Klienta Firma wdrazajaca
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COMARCH

KONTAKT

Odwiedz www.comarch.com, Zeby
uzyskac wiecej informacji o naszych
biurach w wybranych krajach:

Austria
Australia

Arabia Saudyjska

Belgia
Brazylia
Chile
Chiny
Indonezja
Japonia
Finlandia
Francja
Holandia
Luksemburg
Kanada
Kolumbia

Korea Potudniowa

Malezja
Malta
Niemcy
Panama
Polska
Szwajcaria
Szwecja
Tajlandia
Turcja
Wielka Brytania
Wtochy
Ukraina
USA

ZEA

Comarch Spétka Akeyjna z siedziba w Krakowie, Aleja Jana Pawta 39 a, zargjestrowana w Krajowym Rejestrze Sadowym
prawadzonym przez Sad Rejonowy dia Krakowa-Srédmiedcla w Krakowie X Wydzlal Gospodarczy Krajowego Rejestru Sgdowego

pod numerem KRS 0000057567,

Wysokosé kapitatu zaktadowego Spotki wynosi 8.153.349,00 zt. Kapitat zaktadowy wptacony w catosci,

Copyrighl & Comarch 2026, Wszystkie prawa zastrzaone.

info.erp@comarch.com

www.comarch.pl/erp



