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O firmie Dropplant 
Dropplant to prężnie działająca, polska firma 
rodzinna, obecna na rynku od 1991 roku. 
Przedsiębiorstwo specjalizuje się w 
dostarczaniu, produkcji oraz instalacji 
profesjonalnych systemów nawadniających: 
kropelkowych, zamgławiających i zraszających. 
Firma jest autoryzowanym dystrybutorem 
światowych liderów branży (m.in. Rivulis, Rain 
Bird, Hunter, Dosatron) i jako pierwsza w 
Polsce wprowadziła do sprzedaży 
innowacyjne taśmy kroplujące T-Tape.   

Jednocześnie Dropplant dysponuje 
zaawansowanym parkiem maszynowym 
(wtryskarki, wytłaczarki), dzięki czemu jest 
cenionym producentem rur PE (LDPE, HDPE), 
wężyków, złączek oraz kroplowników. Szeroki 
asortyment oraz eksperckie doradztwo 
przyciągają zarówno profesjonalnych 
plantatorów, jak i klientów indywidualnych. 

Wyzwania – sytuacja wyjściowa 
W związku z dynamicznym rozwojem 
działalności oraz rosnącym zapotrzebowaniem 
na narzędzia wspierające codzienne operacje 
biznesowe, firma Dropplant podjęła decyzję o 
wdrożeniu systemu Comarch ERP XL. 
Kluczowym wyzwaniem była rosnąca skala 
procesów produkcyjnych i logistycznych, która 
wymagała spójnego środowiska  

 

informatycznego. Brak odpowiedniego 
systemu powodował trudności w precyzyjnym 
planowaniu, odwzorowaniu wieloetapowych 
procesów oraz rzetelnym rozliczaniu kosztów 
wytworzenia.  

 

Sytuacja biznesowa przed wprowadzeniem 
systemu: 

●​ Konieczność precyzyjnego 
odwzorowania wieloetapowej produkcji 
(produkcja wyrobów gotowych, 
kompletacja) w jednym, spójnym 
środowisku informatycznym ​
 

●​ Brak szczegółowej rejestracji procesów 
oraz narzędzi do planowania zleceń z 
ramienia systemu. ​
 

●​ Wymóg ścisłego powiązania procesów 
planowania i realizacji zleceń z obsługą 
kanałów sprzedaży (w tym integracja z 
e-commerce)  

●​ Brak zautomatyzowanego narzędzia 
wspierającego skomplikowaną politykę 
cenową opartą na zróżnicowanych 
cennikach i elastycznych pakietach 
promocyjnych.  

 

 



 

Przebieg wdrożenia i korzyści 
Wdrożenie systemu Comarch ERP XL 
powierzono firmie YOSI.PL. Projekt został 
poprzedzony gruntowną analizą procesów 
logistycznych i produkcyjnych, co pozwoliło na 
odpowiednie odzwierciedlenie modelu 
działania firmy w systemie informatycznym. 
Kluczowy zakres prac 
analityczno-wdrożeniowych obejmował:  

Proces Kompletacji (Produkcja): 
Skonfigurowano moduł Kompletacji, opierający 
się na definicji "receptur" dla wyrobów 
gotowych i usług. Wdrożono mechanizm 
rozliczania zleceń według kosztów 
rzeczywistych, pozwalający na zwiększenie 
wartości wyrobów gotowych o koszty robocizny 
i zużytych składników pobieranych w 
metodologii FIFO.  

Polityka cenowa i handlowa: Uporządkowano 
i wdrożono 5 odrębnych cenników 
powiązanych z wbudowaną kontrolą marży 
minimalnej i blokadami wysokości rabatów dla 
handlowców.  

Obsługa księgowo-raportowa: Ze względu na 
korzystanie z usług zewnętrznego biura 
księgowego, pominięto wdrażanie modułu 
księgowego na rzecz stworzenia i konfiguracji 
dedykowanego raportu zestawień sprzedaży, 
dostosowanego do wymagań zewnętrznej 
księgowości.  

Realizacja wdrożenia we współpracy z YOSI.PL 
oraz przeprowadzone szkolenia dla 
pracowników firmy Dropplant umożliwiły 
sprawny start i wykorzystanie pełni możliwości 
systemu.  

Korzyści z wdrożenia systemu: 

●​ Znaczne uporządkowanie, 
przyspieszenie i zautomatyzowanie 
procesów firmowych w obszarach 
logistycznym, handlowym oraz 
kompletacyjnym ​
 

●​ Zminimalizowanie błędów 
wynikających wcześniej z konieczności 
ręcznej obsługi i wprowadzania danych  

 

●​ Wzrost wydajności zespołu 
handlowego o 30%: Wdrożenie 
zautomatyzowanych cenników z 
blokadami marży pozwoliło 
handlowcom na szybszą obsługę 
zapytań bez konieczności każdorazowej 
autoryzacji cen u przełożonego.  

●​ Obniżenie kosztów operacyjnych 
produkcji o 15%: Mechanizm rozliczania 
zleceń według kosztów rzeczywistych 
(uwzględniający m.in. koszty robocizny) 
pozwolił na natychmiastową 
identyfikację i eliminację 
nierentownych procesów.  

●​ Zwiększenie potencjału obsługi 
zamówień o 40% przy obecnym 
poziomie zatrudnienia: 
Uporządkowanie procesów w jednym, 
spójnym środowisku informatycznym 
sprawiło, że firma może swobodnie 
skalować biznes i obsługiwać większy 
wolumen sprzedaży bez konieczności 
proporcjonalnego zwiększania etatów w 
dziale obsługi.  

 

Wdrożone moduły Comarch ERP XL 
▪​ Zamówienia 

▪​ Sprzedaż 

▪​ Kompletacja 

 

 

 

 

 

 

http://yosi.pl


 

Okiem Klienta 

„Wdrożenie Comarch ERP XL pozwoliło na znaczne uporządkowanie i przyspieszenie procesów 
w firmie zarówno w obszarze handlowym, jak i produkcyjnym. Zintegrowane zarządzanie pełnym 
cyklem sprzedażowym oraz procesem kompletacyjnym pozwoliło na lepsze planowanie działań, 
ograniczenie błędów wynikających z ręcznej obsługi danych oraz zwiększenie kontroli nad realizacją 
zleceń. ” 

Kinga Szczukiewicz 
Współwłaścicielka w Dropplant Krzysztof Zimnicki sp. j.  

 

 

 

 

Dane Klienta Firma wdrażająca 

 
 

Dropplant Spółka Jawna Krzysztof Zimnicki   
Kostomłoty Drugie, ul. Kielecka 43 
26-085 Miedziana Góra 
tel. +48 604 06 11 20  
https://sklep.dropplant.com.pl/ 

YOSI.PL Sp. z o.o.  
ul. Juliusza Lea 123 
30-133 Kraków 
tel. 12 345 02 55 
https://yosi.pl/ 
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